证券代码：002841                证券简称：视源股份

广州视源电子科技股份有限公司
投资者关系活动记录表

                                                      编号：2018-02
	投资者关系

活动类别


	√特定对象调研     □分析师会议
□媒体采访         □业绩说明会
□新闻发布会       □路演活动
√现场参观         □其他 (                     )

	参与单位名称及人员姓名
	中信证券、广发证券、国泰君安、招商基金、新时代证券、弘则研究、华林证券、恒信盈创、广证恒生、银河证券、经纬寰宇资管、中兴威资管、通达龙腾、兴业证券、景泰利丰投资、光大证券、南土投资、海富通基金、盛宇基金、国泰基金、瑞天投资、中科沃土基金、博泽资产、国信证券、创金合信基金、招商资管、广汇鑫资管、申万宏源证券、万家基金、银华基金、海豪地产、华泰证券、光证资管、方正证券等机构

	时  间
	2018年5月21日下午14:00

	地  点
	公司会议室

	上市公司接待

人员姓名
	董事会秘书谢勇、证券事务代表刘洁、投资者关系专员陈晶晶

	投资者关系活动主要内容介绍
	一、公司向投资者介绍公司基本情况以及往期财务状况、经营成果。
二、投资者与公司互动问答环节
1、2018年Q1毛利率下降是什么原因？
答：主要是公司业务收入结构性变化引起的，2018年Q1液晶显示主控板卡业务营收增长超预期，拉低了综合毛利率。液晶显示主控板卡业务Q1收入超预期主要是因为世界杯赛事拉动，全年仍需理性看待液晶显示主控板卡营收增长情况。

2、公司怎样看待液晶显示主控板卡这个业务？
答：液晶显示主控板卡市场总体趋于稳定，公司以近30%的市场占有率居液晶显示主控板卡行业第一，而未来此业务不会再有大幅的增长。公司液晶显示主控板卡业务周转效率高，加上一直坚持的“零应收账款”制度，是一个好的现金流业务。
3、公司进入教育市场是基于怎样的考虑？
答：2009年，公司基于红外触控技术开发了交互智能平板这一产品，当时命名为“会议通”，目标起初是代替会议室里的投影仪， 2010年适逢教育信息化相关政策出台，公司发现教育市场存在交互智能平板的用户需求，由此进入教育市场。

4、公司是凭借什么能够在教育市场迅速布局的？
答：公司目前的业务均为产品驱动，教育业务同样如此。在业务创立之初，没有客户资源，没有渠道关系，希沃依靠产品的交互性和良好的体验获得了集成商的支持，通过有效、持续的售前售后服务，获得了学校和老师的认可。
5、教育业务是否开始布局软件产品？
教育业务创立之初定义为“三教”——为教师在教室内提供教学应用高效工具，2017年教育业务重新进行了业务定位，开始从“三教”向“三务”——“学务”、“教务”、“校务”延展，原有交互智能平板硬件及视频展台、常态化录播等教学周边硬件设备归为多媒体设备事业部，另外设立学务事业部、教务事业部和校务事业部，未来更多向软件方向发力。希沃已经从教室应用场景，向学校、学区的完整教育信息化应用场景延伸，帮助学校构建从教学到管理的智慧教育信息化平台。
6、会议业务的竞争者有哪些？
答：公司在教育领域之后仍然保持着对会议市场的高度关注，微软在2015年推出Surface Hub标志着这一市场开始启动，于是2016年我们重新组建了会议业务，并在2017年3月28日发布了面向全球市场的MAXHUB品牌。目前除微软的Surface hub、谷歌的Jamboard之外，国内如长虹、皓丽、海信等也推出相应的产品。目前会议市场尚刚刚兴起，处于用户认知建立的过程，公司乐见更多参与者一起发掘用户需求，共同做大市场。
7、公司的孵化机制是怎样的？
答：公司内部可由员工自发提报项目，经过专业委员会审核立项后，第一阶段是组建项目组，进行产品的研发；在产品可以销售时进入第二阶段，组建事业部，建立销售团队，在事业部保持一年以上的持续盈利之后，会视情况成立独立子公司运作，并给予创始团队相应的股权。
8、汽车电子业务进展怎样？
答：汽车电子业务是公司孵化的新业务之一，定位于汽车前装市场。收入占比较小，不建议过多解读。

	附件清单（如有）
	无

	日  期
	2018年5月21日
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